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Larrain Prieto Risopatréon Constructora

Eficiencia en la gestion de informes 'y
presupuestos con Presto

LARRAIN
/ PRIETO
el RISOPATRON

C OGNS TR T 'O R A

Con casi dos millones de

metros cuadrados
edificados en el pais, esta
empresa constructora ha
logrado posicionarse como

una de las firmas de mayor experiencia en este rubro.
Larrain Prieto Risopatron (LPR), trabaja desde hace
casi seis afios con el proveedor local Aminfo y su
software Presto, diseiiado especialmente para ejecutar
presupuestos de edificacion y obras civiles. Para
conocer mds en detalle el sistema y la relacion
comercial entre ambas compaiiias, conversamos con
Tomas Larrain Tejeda, Gerente General de LPR.

I-a empresa constructora, pertene-
ciente al Holding Ecuamar, nacié en
1956y desde su transformacion aso-
ciedad anénimaen 1983, se concen-
tré en la ejecucion de obras publicas
y privadas. Alolargo de su historiaha
llevado a cabo importantes obras
habitacionales, centros comerciales,
educacionales, deportivos, hospita-
farios y residenciales a lo largo de
todo el pafs. Entre sus proyectos mas
importantes destacan, los edificios
Financo, RevalydelaCémaraChilena
de la Construccion (0.G.), los estu-
dios de Canal 13, el Helipuerto de la
Asistencia Plblica, las Torres de Taja-
mar y el Campus
SanJoaguindela
Universidad Caté-
lica. Enlos tltimos
anosfacomparnia
se ha enfocado
especialmente al
desarrollo de o-
bras de equipa-

34

miento (consuito-
rios, colegios, igle-
sias), ademas de
obrascivilesen ge-
neral.

Como estrategia,
slempre ha busca-
do estar a la van-
gardia en laimple-
mentacién de sistemas tecnologicos,
siendounadelas empresas pioneras
en el uso de graas torre y moldajes
metalicos en la década del sesenta,
incarporando actualmente la Gltima
tecnologfaensoftwarey sistemasinfor-
maticos y de comunicacion.

Afinales de los afos
ochenta, LPRfueuna
de las primeras fir-
mas en disenar un
software de presu-
puestosen Chile jun-
toaundesarrollador
local, solucién que
utilizé hasta media-
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Tomas Larrain Tejeda, Gerente General de
LPR.

dos de la década
pasada. “El proble-
maeraquesdloser-
via para el area de
presupuesto, y a
esas alturas nece-
sitabamos una so-
lucion capaz de
abarcar el proceso
constructivo en su totalidad”, sostie-
ne Larrain. Luego de analizar varias
alternativas de mercado, laconstruc-
toradecidio contrataren 1997 los ser-
vicios de laempresa de asesoria téc-
nicaAminfo, quedistribuyeenChileel
software Presto. “Optamos por esta
solucién porque era la que ofrecia
mayor flexibilidad. Nuestra empresa
tiene la necesidad de generar nume-
rosos informes-comao érdenes de com-
praynéminas de pago-y nos parecio
muy comodo paralograr nuestros ob-
jetivos”, agrega.

BRConstrucsin Noviembre 2003




: @CONCRETO

sistemas de importacion y exporta-

Altamente compatible y

H cion.
asequible
Inicialmente, la solucion fue utilizada “Opram()s por esta Una constante
como software de presupuesto enla solucion porque era aCtualiZGCi(m

oficinacentral paragenerarunabase
de datos de presupuesto de cada
obra y, posteriormente, la empresa
fue implementando periédicamente

la que ofrecia mayor
flexibilidad. Nuestra
empresa tiene la

Larrain afirma que con la incorpora-
cién de Presto, la compania elimind
practicamente la totalidad de la do-

una serie de otros modulos, como
gestion de comprasy control de cos-
tos. Actualmente, LPR cuenta con li-
cencias del sistemaenred paracada
una de sus obras, con médulos de
presupuesto, informes, cubicaciones,
seguimiento y control.
"Hace dos afios agrega-
mos unaetapaadicional al
manejo del software, ya
gue nos incorporamos al
sistema de compra de
iconstruye e hicimos una
integracion entre ambos
sistemas. Através de este
portal realizamos laadqui-
sicién de materiales en li-
neay toda la informacion
generada se importa a
Presto, paraincorporarlos
antecedentes adicionales
de controt de costos”.

Segunelejecutivo, unade
las mayores ventajas del
sistema radica en que es
altamente compatible, ya
guelainformacién genera-
da puede ser compartida
tanto con software de con-
tabilidad, como Excel y
Access, lo que permite
generar multiples alterna-
tivas en materia de infor-
mes y procesamientos de
bases de datos.

Asimismo, Presto facilitala
tareade hacer presupues-
tos y ofertas parala cons-
truccion, desdelacreacion
de partidas y precios uni-
tarios, hastalaemisiéon de
todos los documentos ne-
cesarios. “Al operar esta
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necesidad de

generar numerosos
informes -como
ordenes de compra y

nominas de
pago-y nos
parecio muy
comodo para
lograr
nuestros
objetivos”

solucion mediante se-
cuencias muy simples, se
puedelograriaoperacion
completadel sistema.La
solucion es capaz de ac-
ceder a la totalidad de la
informacion a través de
unsolo pantallazo, lo cual
permite moverse conbas-
tante rapidez".

Junto con ello, el usuario
puede realizar facilmen-
te presupuestosy ofertas
reutilizando informacién
de otros presupuestos o

base de datos, ajustando
ymodificandolos precios
con diferentes sistemas

automaticos, Eneste sen-
tido, el sisterna destaca
por la adaptacion a
Windows, las facilidades
para el trabajo multiu-
suario, la potenciade sus
informes y sus multiples

cumentacionimpresa. Gracias al soft-
ware se acabaron las fotocopias, los
talonarios preimpresosy los documen-
tos concopias. “Ademas, estamosen
procesode certificacion de!SO9001-
2000, gue paralograrlahay quetener
un sistema de proceso adecuado
como éste, que se adapta correcta-
mente.a nuestros requerimientos”.
Agrega que el software es muy senci-
lio de instalar, ya que no requiere
mayor manejo y complejidad, y que
puede ser administrado en forma per-
sonal.

En materia de soporte, el ejecutivo
sostiene que como empresa provee-
dora Aminfo ha sido capaz de satisfa-
cer todos sus requerimientos entorno
a la implementacion del sistema.
“Siempre hemos recibido una aten-
cidn personalizada, con un servicio
rapidoy de calidad. Aminfohatenido
una muy buena disposicion frente a
nuestras sugerenciasy proposiciones,
yfrentealos problemasqueleshemos
expuestoellosnos hanentregadouna
respuesta oportuna”, indica el ejecu-
tivo.

LPR cuenta conuncontrato de actua-
lizacidon que le permite mantener el
software vigente y actualizarlo cada
vézque se presentaunupgrade dela
solucién. Como sefala Larrain, “eso
nos permite contar con una solucién
devanguardia, y gozar de los benefi-
cios de una aplicacién constantermen-
temejorada’. »
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